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Basisinformationsblatt

Zweck

Dieses Informationsblatt stellt Ihnen wesentliche Informationen Uber dieses Anlageprodukt zur Verfligung. Es handelt sich nicht um
Werbematerial. Diese Informationen sind gesetzlich vorgeschrieben, um lhnen dabei zu helfen, die Art, das Risiko, die Kosten sowie die
maoglichen Gewinne und Verluste dieses Produkts zu verstehen, und lhnen dabei zu helfen, es mit anderen Produkten zu vergleichen.

Produkt
KlassikRente mit Rentengarantiezeit (26867)

BL die Bayerische Lebensversicherung AG
www.diebayerische.de/kontakt
Weitere Informationen erhalten Sie telefonisch unter 089/6787-4444.

Bundesanstalt fiir Finanzdienstleistungsaufsicht (BaFin) ist fiir die Aufsicht von BL die Bayerische Lebensversicherung AG in Bezug auf
dieses Basisinformationsblatt zustandig.

Die BL die Bayerische Lebensversicherung AG ist in Deutschland zugelassen und wird von der Bundesanstalt fir Finanzdienstleistungs-
aufsicht (BaFin) reguliert.

Stand Basisinformationsblatt 17.04.2026
Sie sind im Begriff, ein Produkt zu erwerben, das nicht einfach ist und schwer zu verstehen sein kann.

Um welche Art von Produkt handelt es sich?

Art

Das Versicherungsanlageprodukt KlassikRente mit Rentengarantiezeit (26867) ist eine aufgeschobene Rentenversicherung nach deut-
schem Recht.

Laufzeit

Die empfohlene Haltedauer (Aufschubzeit) fur dieses Produkt entspricht dem Zeitraum bis zum vereinbarten Rentenbeginn (im Alter
von 67 Jahren). Fir die Berechnungen in diesem Musterfall betragt die empfohlene Haltedauer 20 Jahre. Wir kénnen den Vertrag unter
bestimmten Voraussetzungen einseitig auflésen, wenn der Versicherungsnehmer bzw. die versicherte Person die vorvertragliche Anzei-
gepflicht verletzt hat (siehe Abschnitt ,Was bedeutet die vorvertragliche Anzeigepflicht und welche Folgen hat ihre Verletzung?“ in den
Allgemeinen Versicherungsbedingungen (AVB) und , Mitteilung nach § 19 Abs. 5 VVG Uber die Folgen einer Verletzung der gesetzlichen
Anzeigepflicht”).

Ziele

Die Kapitalanlage erfolgt vollstandig durch das Versicherungsunternehmen; sie zielt auf die nachhaltige Finanzierung der Leistungen al-
ler Vertrage der Gesamtheit der Versicherungsnehmer ab. Zur Gewahrleistung der langfristigen Vorsorge kommt neben der Rendite
auch der Sicherheit unserer Kapitalanlagen eine hohe Bedeutung zu. Bei den Vermdgenswerten handelt es sich im Wesentlichen um
Darlehen, Hypotheken, festverzinsliche Wertpapiere, Aktien und Immobilien. Die Leistungen umfassen garantierte Leistungen und sol-
che, deren Umfang sich durch Uberschussbeteiligung ergibt, die nicht garantiert ist, aber gesetzlichen Normen folgt. Durch die Uber-
schussbeteiligung partizipieren Sie an den Ertrégen aus der Kapitalanlage durch den Versicherer sowie an den Uberschiissen des Risi-
ko- und Kostenergebnisses.

Kleinanleger-Zielgruppe

Das Produkt eignet sich fir Kunden, die Uber einen langerfristigen Zeitraum Vorsorgekapital fir ihre Altersvorsorge aufbauen und zum
Rentenbeginn eine lebenslange Rente oder eine Kapitalzahlung erhalten méchten. Es kdnnen bei Bedarf weitere biometrische Risiken
(z.B. Berufsunfahigkeit) abgesichert werden.

Gewisse Schwankungen im Vertragsverlauf nimmt der Kunde in Kauf. Die Leistungen zu Rentenbeginn kénnen unter der Summe des
gezahlten Anlagebetrags liegen, so dass ein Verlustrisiko besteht. Fir das Verstandnis der Leistungen sind keine Kenntnisse Uber Fi-
nanzmarkte und keine Erfahrungen mit Versicherungsanlageprodukten und / oder verpackten Anlageprodukten erforderlich.

Versicherungsleistungen und -kosten

Die Versicherungsleistung besteht in einer lebenslangen garantierten Rente zu der ggf. nicht garantierte Leistungen aus der Uber-
schussbeteiligung hinzukommen. Bei Tod der versicherten Person vor dem vereinbarten Rentenbeginn wird die fur das jeweilige Versi-
cherungsjahr vereinbarte Leistung gezahlt. Der Wert dieser Leistungen ist im Abschnitt ,Welche Risiken bestehen und was kdnnte ich
im Gegenzug dafir bekommen?“ dargestellt.

Fir die Berechnungen in diesem Basisinformationsblatt gehen wir von einer 47 Jahre alten versicherten Person und einer einmaligen
Anlage von 10.000 EUR aus. In diesem Modellfall ergibt sich eine Versicherungspramie fur den Versicherungsschutz von 0 EUR. Die Aus-
wirkung der Versicherungspramie auf die Anlagerendite zum Ende der empfohlenen Haltedauer ist durchschnittlich jahrlich 0,0%. Die
Versicherungspramie ist in der Tabelle ,Zusammensetzung der Kosten“ in den ,Verwaltungsgebuhren und sonstige Verwaltungs- oder
Betriebskosten” enthalten. Die Auswirkung des Pramienanteils, der dem geschatzten Wert der Versicherungsleistungen entspricht, ist
darin berlcksichtigt.

Welche Risiken bestehen und was konnte ich im Gegenzug dafiir bekommen?

Risikoindikator

Niedrigeres Risiko Hoheres Risiko

Der Risikoindikator beruht auf der Annahme, dass Sie das Produkt 20 Jahre lang halten.


http://www.diebayerische.de/kontakt

Der Gesamtrisikoindikator hilft Innen, das mit diesem Produkt verbundene Risiko im Vergleich zu anderen Produkten einzuschatzen. Er
zeigt, wie hoch die Wahrscheinlichkeit ist, dass Sie bei diesem Produkt Geld verlieren, weil sich die Markte in einer bestimmten Weise
entwickeln oder wir nicht in der Lage sind, Sie auszubezahlen. Wir haben dieses Produkt auf einer Skala von 1 bis 7 in die Risikoklasse
1 eingestuft, wobei 1 der niedrigsten Risikoklasse entspricht. Das Risiko potenzieller Verluste aus der kunftigen Wertentwicklung wird
als sehr niedrig eingestuft. Bei unglnstigen Marktbedingungen ist es aullert unwahrscheinlich, dass unsere Fahigkeit beeintrachtigt
wird, Sie auszuzahlen.

Performance-Szenarien

In den angeflihrten Zahlen sind samtliche Kosten des Produkts selbst enthalten sowie die Kosten lhres Beraters oder lhrer Vertriebsstel-
le. Unbertlicksichtigt ist auch lhre persénliche steuerliche Situation, die sich ebenfalls auf den am Ende erzielten Betrag auswirken
kann.

Was Sie bei diesem Produkt am Ende heraushekommen, hangt von der kiinftigen Marktentwicklung ab. Die kiinftige
Marktentwicklung ist ungewiss und lasst sich nicht mit Bestimmtheit vorhersagen.

Die dargestellten Szenarien beruhen auf Ergebnissen aus der Vergangenheit und bestimmten Annahmen. Die Markte kénnten sich
kunftig vollig anders entwickeln. Das Stressszenario zeigt, was Sie unter extremen Marktbedingungen zurlickbekommen kénnten. Die-
se Tabelle zeigt, wie viel Sie in den nachsten 20 Jahren unter verschiedenen Szenarien zurlickerhalten kénnten, wenn Sie 10.000 EUR
anlegen. Die dargestellten Szenarien zeigen, wie sich lhre Anlage entwickeln kdnnte.

Empfohlene Haltedauer:
Anlagebeispiel:
Versicherungspramie:

20 Jahre
10.000 EUR
0 EUR, enthalten in der Anlage

Wenn Sie nach 1 Wenn Sie nach 10
Jahr aussteigen Jahren aussteigen

Wenn Sie nach 20
Jahren aussteigen

Szenarien fir den Erlebensfall

Minimum | 8.990 EUR | 8.690 EUR | 10.240 EUR
Die Rendite ist nur dann garantiert, wenn Sie Ihre Zahlungen fristgerecht leisten und der Vertrag bis zum
angegebenen Zeitpunkt unverandert bestehen bleibt.

Was Sie am Ende nach Ab- 9.160 EUR 10.800 EUR 13.010 EUR

Stressszenario zug der Kosten herausbe-
kommen kdénnten
Jahrliche Durchschnittsrendite -8,4% 0,8% 1,3%

s Was Sie am Ende nach Ab- 9.210 EUR 11.130 EUR 13.810 EUR

Pessimistisches

. zug der Kosten herausbe-

Szenario .
kommen kdonnten
Jahrliche Durchschnittsrendite -7,9% 1,1% 1,6%

Was Sie am Ende nach Ab- 9.330 EUR 12.560 EUR 17.590 EUR

Mittleres Szenario zug der Kosten herausbe-
kommen kdénnten
Jahrliche Durchschnittsrendite -6,7% 2,3% 2,9%

T Was Sie am Ende nach Ab- 9.500 EUR 15.040 EUR 25.170 EUR

Optimistisches

s . zug der Kosten herausbe-

zenario .
kommen konnten
Jahrliche Durchschnittsrendite -5,0% 4,2% 4,7%

Szenario im Todesfall

Versicherungsfall Was die Begunstigten 10.000 EUR 12.760 EUR 17.590 EUR
nach Abzug der Kosten he-
raushekommen kénnten

Was geschieht, wenn die BL die Bayerische Lebensversicherung AG nicht in der Lage ist, die Auszahlung vorzunehmen?

Es besteht ein gesetzlicher Sicherungsfonds (§§ 221 ff. Versicherungsaufsichtsgesetz), der bei der Protektor Lebensversicherungs-AG
eingerichtet ist. Die BL die Bayerische Lebensversicherung AG gehért dem Sicherungsfonds an. Dieser schitzt die Anspriche aus der
Versicherung der Versicherungsnehmer, der versicherten Personen, der Bezugsberechtigten und sonstiger aus dem Versicherungsver-
trag begunstigter Personen. Die Aufsichtsbehdrde kann die vertraglich garantierten Leistungen um maximal 5% herabsetzen.

Welche Kosten entstehen?

Die Person, die lhnen dieses Produkt verkauft oder Sie dazu berat, kann lhnen weitere Kosten berechnen. Sollte dies der Fall sein, teilt
diese Person lhnen diese Kosten mit und legt dar, wie sich diese Kosten auf Ihre Anlage auswirken werden.

Kosten im Zeitverlauf

In den Tabellen werden Betrage dargestellt, die zur Deckung verschiedener Kostenarten von lhrer Anlage entnommen werden. Diese
Betrage hangen davon ab, wie viel Sie anlegen, wie lange Sie das Produkt halten und wie gut sich das Produkt entwickelt. Die hier dar-
gestellten Betrage veranschaulichen einen beispielhaften Anlagebetrag und verschiedene mégliche Anlagezeitraume.

Wir haben folgende Annahme zugrunde gelegt:
® |m ersten Jahr wiirden Sie den angelegten Betrag zuriickerhalten (0 % Jahresrendite). Fiir die anderen Halteperioden haben wir

angenommen, dass sich das Produkt wie im mittleren Szenario dargestellt entwickelt.
® 10.000 EUR werden angelegt.

Wenn Sie nach 1 Jahr

Wenn Sie nach 10 Jah-

Wenn Sie nach 20 Jah-

aussteigen ren aussteigen ren aussteigen
Kosten insgesamt 1.082 EUR 1.789 EUR 2.708 EUR
Jahrliche Auswirkungen der Kosten (*) 11,1% 1,6% pro Jahr 1,1% pro Jahr




(*) Diese Angaben veranschaulichen, wie die Kosten Ihre Rendite pro Jahr wahrend der Haltedauer verringern. Wenn Sie beispielsweise
zum Ende der empfohlenen Haltedauer aussteigen, wird Ihre durchschnittliche Rendite pro Jahr voraussichtlich 3,6% vor Kosten und
2,5% nach Kosten betragen.
Wir kdnnen einen Teil der Kosten zwischen uns und der Person aufteilen, die lhnen das Produkt verkauft, um die flr Sie erbrachten
Dienstleistungen zu decken.

Zusammensetzung der Kosten

Einmalige Kosten bei Einstieg oder Ausstieg Jahrliche Auswirkungen der
Kosten, wenn Sie nach 20
Jahren aussteigen

Einstiegskosten 2,5% der Anlage 0,1%
Die Kosten sind in der Anlage enthalten, die Sie zahlen.
Ausstiegskosten Unter Ausstiegskosten wird in der nachsten Spalte ,Nicht zutreffend' ange- Nicht zutreffend

geben, da sie nicht anfallen, wenn Sie das Produkt bis zum Ende der emp-
fohlenen Haltedauer halten.

Laufende Kosten pro Jahr

Verwaltungsge- 3,8% der eingezahlten Anlage 1,0%
bihren und sons- | 0,8% des Werts Ihrer Anlage pro Jahr

tige Verwal- 48 EUR pro Jahr

tungs- oder Be- Hierbei handelt es sich um eine Schatzung auf der Grundlage der tatsachli-
triebskosten chen Kosten des letzten Jahres.

Transaktionskos- 0,0% des Werts lhrer Anlage pro Jahr. 0,0%
ten Hierbei handelt es sich um eine Schatzung der Kosten, die anfallen, wenn

wir die zugrunde liegenden Anlagen fur das Produkt kaufen oder verkaufen.
Der tatsachliche Betrag hangt davon ab, wie viel wir kaufen und verkaufen.

Die tatsachlichen Kosten kdnnen von den oben genannten Kosten abweichen, da sie z.B. von Ihrer personlichen Anlage oder den von |h-
nen gewahlten Optionen abhangen.

Wie lange sollte ich die Anlage halten, und kann ich vorzeitig Geld entnehmen?
Empfohlene Haltedauer: 20 Jahre

Sie kénnen |hre Vertragserklarung innerhalb von 30 Tagen widerrufen, siehe auch Informationen nach 8§ 1 und 2 VVG-Informations-
pflichtenverordnung. Naheres konnen Sie der Widerrufsbelehrung entnehmen, die Sie mit dem Versicherungsschein erhalten.

Versicherungsanlageprodukte, die eine Altersversorgung in Form einer lebenslangen Rente vorsehen, sind hinsichtlich des Anlagehori-
zonts auf den Beginn der Altersversorgung ausgerichtet. Wir empfehlen das Produkt bis zum vereinbarten Rentenbeginn zu halten. Die
Berechnungen wurden flr eine Haltedauer von 20 Jahren durchgefihrt.

Sie kénnen lhre Versicherung vor dem vereinbarten Rentenzahlungsbeginn jederzeit zum Ende der laufenden Versicherungsperiode in
Textform kindigen. Sie erhalten dann den fir diesen Zeitpunkt vorgesehenen Riickkaufswert abziglich eines Stornoabzugs. Dieser ist
im Abschnitt "Wann kénnen Sie lhren Vertrag kiindigen und welche Leistungen erbringen wir?" in den Allgemeinen Versicherungsbedin-
gungen (AVB) und in Anlage 2 zu den Versicherungsbedingungen geregelt und in den Vertragsunterlagen beziffert. Diese Unterlagen
erhalten Sie bei Abschluss des Vertrags.

Wie kann ich mich beschweren?

Falls Sie sich Uber das Produkt, den Vermittler oder das Versicherungsunternehmen beschweren maéchten, kdnnen Sie unsere Hotline
unter 089/6787-4444 anrufen. Sie kdnnen die Beschwerde auch Uber unsere Internetseite https://www.diebayerische.de/service/lob-
und-kritik/ oder per Brief (die Bayerische, Beschwerdemanagement, Thomas-Dehler-StraBe 25, 81737 Miinchen) bei uns einreichen.

Sonstige zweckdienliche Angaben

Sonstige zweckdienliche Angaben finden Sie in dem persénlichen Angebot, das wir gerne fur Sie erstellen. Bei Abschluss des Vertrags
erhalten Sie wichtige Informationen in den folgenden Unterlagen, auf die Sie einen gesetzlichen Anspruch haben: Versicherungsschein,
Informationen nach VVG-Informationspflichtenverordnung, Allgemeine Versicherungsbedingungen, Allgemeine Steuerhinweise.


https://www.diebayerische.de/service/lob-und-kritik/
https://www.diebayerische.de/service/lob-und-kritik/
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