
19. März 2023

Kindergelderhöhung –

Impulse für Ihre Kundenansprache



29. März 2023

Worum geht es?

Die wenigsten Eltern berücksichtigen eine (frühe)

Kindervorsorge in der Planung der Haushaltsfinanzen.

Mit der Erhöhung des Kindergelds zum 01.01.2023 

verfügen viele Familien über zusätzliches Einkommen, 

das sich für diesen Zweck super eignet.



39. März 2023

Zahlen, Daten, Fakten

15 Mio. Kinder gibt es alleine in 

Deutschland

Quelle: https://www.destatis.de/DE/Presse/Pressemitteilungen/Zahl-der-Woche/2022/PD22_22_p002.html



49. März 2023

Gesetzliche Grundlage

Zum 01.01.2023 wurde das Kindergeld

für das 1. bis 3. Kind auf monatlich 250€ erhöht.

Eltern mit kindergeldberechtigten Kindern

stehen damit jährlich zwischen 372€ (1 Kind) und 

1.044 EUR (3 und mehr Kinder) zusätzlich zur Verfügung.

▪ 1. Kind 

▪ 2. Kind

▪ 3. Kind

+ 31€

+ 31€

+ 25€



59. März 2023

Alles Wissenswerte rund ums Kindergeld

Kindergeld wird zunächst für Kinder bis zum 18. Lebensjahr ausbezahlt.

Eine Verlängerung über das 18. Lebensjahr hinaus ist möglich wenn Ihr Kind sich z.B. noch 

in der Ausbildung befindet.

Die Auszahlung des Kindergeldes erfolgt monatlich.

Bis zum 18. Lebensjahr erhalten Eltern für Ihr Kind mindestens 54.000€ Kindergeld.



69. März 2023

Wen können Sie ansprechen?

Alle Eltern die gerne für ihre Kinder vorsorgen wollen. 

Die „Umwandlung“ von Kindergeld in eine 

Zukunftsvorsorge eignet sich sowohl für 

Bestandskunden als auch für Neukunden.

Nur das Kindergeld investieren und mit dem 

Cashback-Boost der plusrente richtig profitieren!



79. März 2023

Wie können Sie Ihre Kundinnen und Kunden dazu abholen?

Zeigen Sie die Notwendigkeit und 

den Mehrwert einer 

Zukunftsvorsorge für Kinder auf. 

Zeigen Sie Ihren Kundinnen und 

Kunden wie sie das Extra-

Kindergeld sinnvoll und zugunsten 

Ihrer Kinder nutzen können.

Erläutern Sie, warum der

Zeitpunkt für einen Abschluss

gerade jetzt günstig ist.

Erläutern Sie, wie das Extra-

Kindergeld allen Ihren Kindern 

zugutekommen kann und welche 

Alternativen zur Auswahl stehen.



89. März 2023

Was können Sie konkret für Ihre Kunden tun

▪ Demonstrieren Sie die Potenziale des „Zinseszins“- Effekts 

durch den frühen Einstieg.

▪ Ermöglichen Sie einen direkten Renditevergleich zwischen 

z.B. einem Sparbuch und einer kapitalmarktorientierter 

Zukunftsvorsorge wie der plusrente.

▪ Beraten Sie ggf. konkret zur Umwidmung von bisherigen 

„klassischen“ Sparbeiträgen in eine Zukunftsvorsorge. 



99. März 2023

Berechnungsbeispiel gefällig?



109. März 2023

Die passende Lösung:

Frühzeitig eine Basis schaffen 

Sie können heute schon für die Ausbildung Ihres Kindes, Enkels oder Patenkindes sparen. Das schafft Sicherheit 

und Sie ermöglichen den Kindern den Start in eine gute berufliche Zukunft. 

Das Besondere: Sie sorgen nicht nur für die Ausbildung vor, sondern können auch auf 

bestimmte Anlässe hin sparen. 

Ob Führerschein, erstes Auto oder Anschaffungen – Entnahmen sind jederzeit möglich. 



119. März 2023

Mit jedem Klick die Zukunft Ihres Kindes sichern

Bieten Sie Ihren Kundinnen und Kunden ein innovatives 

Vorsorgemodell, das Angenehmes und Nützliches perfekt 

miteinander verbindet: 

die plusrente – eine Kombination aus Cashback-System

und Rente. Für jeden Einkauf über plusrente.de wird Ihren 

Kunden ein Teil des Kaufpreises auf die persönliche 

Altersvorsorge gutgeschrieben. 



129. März 2023

Variante 1: plusrente Fonds

▪ Als gemanagte Form oder für alle Könner: Die Fonds am besten selber individuell zusammenstellen

▪ Kostengünstig

▪ Chance auf hohe Renditen

▪ Hohe Flexibilität (z.B. Fondswechsel, Beitragsanpassungen, Entnahmen und Zuzahlungen)

▪ Steuervorteil in der Anspar- und Rentenphase

▪ Große Fondsauswahl mit Typgerechten Anlagestrategien:

- Nachhaltigkeitsfonds

- ETFs

- Dimensional-Fonds

- Vermögensverwaltende Fonds

- Institutionelle Fonds

- Multi-Asset-Fonds



139. März 2023

Variante 2: plusrente Pangaea Life

▪ Ökologisch nachhaltige Anlagestrategie

▪ Langfristige Erträge und geringe Volatilität während unruhiger Perioden am Kapitalmarkt

▪ Fondauswahl: Pangaea Life Blue Energy (Nachhaltige Sachwarte wie z.B. Windkraft oder Solar) und 

Pangaea Life Blue Living (z.B. nachhaltige Wohnimmobilien)

Pangaea Life Blue Energy Pangaea Life Blue Living



149. März 2023

Ihr Extra Plus

+

25 €
Wir schenken 25 € 

Start-Cashback für die plusrente

Und so einfach geht‘s:

▪ Registrierung auf plusrente.de 

durchführen

▪ Gutscheincode im 

persönlichen Bereich Ihrer 

Kunden eingeben

▪ Gutschrift erfolgt auf dem 

plusrente Konto 

Großeltern und Paten 

für die Kindervorsorge shoppen –

mit der Freundschaftskarte

Und so einfach geht‘s:

▪ Registrierung von Großeltern 

oder Paten auf plusrente.de 

durchführen 

▪ Als Freund registrieren und 

Vertragsnummer auf der 

Freundschaftskarte eingeben

▪ Los shoppen und extra 

Cashback für die Kinder 

sichern



159. März 2023

Was stellen wir Ihnen zur Kundenansprache zur Verfügung 

Social Media Posts für 

Ihre Kanäle  

Beratungsunterstützung 

mit diversen Unterlagen

Mailingvorlage
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